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Projeto Eleva
Apresentação para fornecedores
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Agenda de hoje

• Objetivos da sessão de hoje

• Sobre o Projeto Eleva

• Porque estamos mudando

• Módulos do Projeto Eleva

• Benefícios para o Fornecedor

• Tipos de Conta do Fornecedor

• Cronograma

• Suporte ao Fornecedor (página nova)

• Resumo das maiores mudanças

• Próximos passos

• Perguntas e respostas
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Objetivos da sessão de hoje 

Articular a Transformação Digital de 
Suprimentos da Eletrobras;

Demonstrar os benefícios do projeto;

Sensibilizar e preparar nossos fornecedores 
para as mudanças;

Responder suas perguntas. 
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Sobre o Projeto Eleva

O Projeto Eleva é a iniciativa estratégica da 
Eletrobras que promove a otimização dos 
processos de suprimentos e a 
transformação digital da área. 

O projeto aumentará a eficiência na gestão 
de compras e a colaboração com 
fornecedores, padronizando as operações 
em todas as empresas do grupo e 
contribuindo para a maior competitividade 
da companhia.
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Tecnologias usadas no Projeto Eleva

Os novos sistemas adotados pela 
Eletrobras - o SAP Ariba e o SAP 
Fieldglass - oferecem soluções 
tecnológicas integradas, que 
facilitam a gestão de fornecedores, 
gestão de contratos e trocas de 
documentos, aplicando as 
melhores práticas de 
gerenciamento de Suprimentos do 
mercado. 
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Suprimentos 
4.0

na Eletrobras

O que comprar

Como comprar

Empregar tecnologias 
avançadas e que 

entregam benefícios

Estimular inovações 
de fornecedores

Desenvolver uma 
organização interna 

ágil

Desenvolver  
cadeias de valor 

competitivas com 
todos os players

Escopo do Projeto Eleva

Por que a Eletrobras está mudando?

Otimização de custos, eficiência operacional e visibilidade de dados: 
decisões mais rápidas e inteligentes
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Onda 1 Onda 2

SLP: 
gestão de 
informações e 
desempenho de 
fornecedores

Contracts: 
gestão de minutas 
contratuais e fluxos 
de aprovação

Sourcing: 
gestão das 
negociações de 
compras  (RFPs, 
leilões, convocação  
premiação, 
documentos 
anexos, etc.)

Módulos do Projeto Eleva: plataformas com 
impactos em fornecedores

Buying: 
gestão de 
requisições e 
compras por 
catálogos

Fieldglass: 
gestão de serviços 
de terceiros, 
contratos e folhas 
de medição

Commerce 
Automation: 
gestão de 
documentos 
transacionais 
(envio, aceite e 
confirmação de 
pedidos, aviso de 
remessa, etc.)

O que muda para fornecedores

Manutenção de 
informações pelo 
próprio fornecedor 
pelo SAP Ariba

Centralização de 
contratos no SAP 
Ariba

Centralização de 
RFPs no SAP Ariba

Criação de novos 
catálogos

Gerenciamento de 
serviços no SAP 
Fieldglass

Centralização e 
intercâmbio de 
documentos no Ariba

O que muda para fornecedores
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Benefícios do Eleva para os fornecedores
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Maior 
Produtividade

Automação de 
processos 
repetitivos, 
proporcionando 
oportunidade de 
desenvolvimento 
de atividades 
estratégicas.

Maior 
colaboração e 
visibilidade
Integração mais 
eficiente com toda 
a cadeia de 
fornecedores e 
documentos 
compartilhados em 
tempo real.

Conformidade
e Transparência

Adoção de 
melhores práticas 
de mercado, com 
maior 
conformidade e 
transparência nos 
processos e 
documentos. 

Padronização de 
Processos

A adoção das 
plataformas SAP, 
que contêm as 
melhores práticas 
de processos de 
mercado, 
contribuirá para a 
uniformização dos 
procedimentos de 
compras junto aos 
fornecedores.
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Tipos de conta no SAP Ariba

9

Conta Padrão Conta Empresarial Importante

• Todos os fornecedores 
devem ter uma conta no SAP 
Ariba e vinculá-la à 
Eletrobras;

• Fornecedores que já 
possuem uma conta no SAP 
Ariba podem utilizá-la para 
vincular sua conta à 
Eletrobras;

• A escolha do tipo de conta é 
de responsabilidade do 
Fornecedor;

• Siga as próximas instruções 
da Eletrobras para realizar 
sua vinculação.

o Gratuito (contagem ilimitada de 
documentos);

o Ideal para fornecedores de baixo e médio 
volume sem experiência de rede ou uma 
conta de fornecedor existente;

o Ativado mediante uma PO interativa ou 
solicitação de relacionamento comercial;

o Habilitação autogerenciada pelo comprador 
(incluindo catálogos externos) com acesso 
às equipes da SAP, para compartilhamento 
de melhores práticas;

o Suporte SAP Ariba (resumos online e 
materiais de treinamento);

o Workshops fornecidos pela SAP para garantir 
a prontidão do comprador para suporte pré e 
pós-entrada em operação;

o Portal de Informação do Fornecedor.

o Podem ser cobradas taxas da SAP 
(dependendo do número de documentos e 
gastos) ;

o Ideal para fornecedores estratégicos e de 
alto volume com catálogo externo e/ou 
necessidades de integração no escopo;

o Recursos aprimorados, como integração 
com o ERP do fornecedor, arquivamento de 
faturas e relatórios e workbench de longo 
prazo;

o Suporte SAP Ariba: Help Center, telefone, 
chat online, webform e Portal de Informação 
do Fornecedor;

o Assinatura do SAP Enablement Services 
Expertise & Suporte 1 a 1:

o Contatos com o fornecedor para 
ativação da conta;

o Ativação de catálogo;
o Integração do fornecedor;
o Portal de Informação do Fornecedor.

Os dois tipos de conta dão acesso à SAP Business Network
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Cronograma

ABR MAI JUN JUL AGO

2025

Go-live do Registro de Fornecedor14/4 

Go-live de Pedidos/Remessas e Gestão de Serviços

Treinamentos de Pedidos/Remessas e Gestão de Serviços 4 a 8/8* 

11/8* 

Go-live do Sourcing e Contratos

Treinamentos do Sourcing e Contratos20 a 23/5* 

26/5*

* A confirmar

Treinamentos adicionais poderão ocorrer em função da categoria de fornecimento

Onda 1

Onda 2

Treinamento do Registro de Fornecedores em fases
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Suporte ao fornecedor
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O novo Portal do Projeto Eleva as informações que 
o Fornecedor para operar as nova plataformas

Aqui você encontra os materiais de treinamento 
das próximas ondas

A cada go-live do projeto, haverá materiais 
incrementais de consulta

Adicione este portal aos seus sites favoritos:
https://eletrobras.com/pt/Paginas/Projeto-Eleva.aspx
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Resumo das mudanças
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Registro de fornecedores, bids, contratos e gestão de documentos acontecerão 
exclusivamente  pelo SAP Ariba.

O embarque dos Fornecedores no SAP Ariba acontecerá por ondas, a partir de hoje. 

O Portal do Fornecedor será descontinuado a partir de 14/4.

1

2

3

Para dúvidas sobre seu cadastro, por favor encaminhe e-mail para: 
cadastro.fornecedores@eletrobras.com 

Para demais dúvidas, por favor encaminhe e-mail para: 
relacionamento.fornecedores@eletrobras.com 
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Próximos passos
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Participe dos treinamentos e responda às notificações da Eletrobras. 

Participe ativamente em nossas concorrências e projetos de Sourcing.

Mantenha seu cadastro atualizado, garantido acuracidade e novas oportunidades de negócios.
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6

Colabore intensamente com a Eletrobras. Incorpore tecnologia e entregue produtos e 
serviços com alto grau de inovação.

Torne-se um efetivo parceiro da Eletrobras na nossa transformação digital, sendo 
pró-ativo e focando em ações e programas mais estratégicos para o negócio.

Es
tr

at
ég

ic
os

Garanta sua competitividade em termos de custo total, qualidade e segurança, propondo 
desenvolvimento de novos produtos e serviços que aumentem o valor agregado para os clientes da 
Eletrobras.
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Contamos com você!
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VOCÊ

Desenvolvimento de 
competências

Alinhamento com os 
objetivos da 
Eletrobras

Domínio de novas 
tecnologias

Produtividade

Fornecedor, seja nosso parceiro na transformação!
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Perguntas e 
respostas
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